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i SIN MERCADO O IMPERFECTO
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Eslloza palsa)isti

talos no maderabies

CON MERCADO

Existen diferentes tipos de bienes y servicios que se pueden
clasificar:

= el costo de oportunidad Consumo del bien limita el
de su consumo =7 consumo de los demas
Sok dinos cirmo. Cudedo y Ainde

= |os derechos de

propiedad del productor ~ “*% Propietario do del bien

Consumidor asume
del consumidor == propiedad Unica del bien




Winch (1971) hacia la codificacién
de los mismosen O e 1

Bienes privados (1,1,1)

c Rival en consumo

Consumidor y productor tienen
DP en bien

No-congestién (0,1,1)

Pistas, galerias de arte,
museos

Libre acceso o comunal (1,0,1)

La exclusion no puede ser
practicada

Pesca artesanal, taxi

Bienes semi-publicos (0,0,1)
K C Recepcion de sefiales de TV y
m radio
Bienes publicos puros

c Defensa nacional

» Madera para m? de madera
casas aserrada

»Tiempo de permanencia
Tamario de la sombra
sombra
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Vista tnica?

AGENTES

Nivel Institucional

Ejemplos de Agentes Cuestiones de Interés
Involucrados en la bosques

ladereros ierra para cultivo
Agricultores a las margenes de las | Productos forestales madereros y no-

Local en el sitio forestas madereros
Granjeros Pastoreo y forraje
Industrias de casas rurales Sitios culturales.




Puede generar sesgos

Precio de Mercado

Preferencias Reveladas Preferencias Directas
L1
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Método de la Productividad

Precios Hedénicos Valoracién Contingente

Costo de Viaje Choice Experiments

Capital Humano

Transferencia de Beneficios

Precio de Mercado ‘ Método por excelencia

e

Cuando no hay mercado




Preferencias Reveladas
< Unicamente determina » VUD

partes del valor.
de relativamente facil aplicacion

empleo de encuestas

Preferencias Directas

Pueden medir todos los valor’ VET

empleo de entrevistas
relativamente caros

CV método mas
usado




